Cursus de formation- accompagnement des Acheteurs

Semestre 1 Semestre 2

Formation 3 jours

« Les Fondamentaux

L. , . Mise en ceuvre du plan de prospection
du métier des achats» Atelier 0,5j

Préparation par Validation

Information Contrats les Participants | Bysiness Plan

Atelier (s)

Le nouveau Négociation

Atelier (s)

des participants

" : : _ Atelier(s) Segmentation
étier d’acheteu D’achat internationaux de leur Achat Cahier des

achat

Business plan &

Négociation

charges

Achat Revue de orale

Portefeuille achat

Remise de

Connaissance par les participants des EXEMPLE Ateliers de 0,5 jour
Documents pré formation objectifs Semestre 2 '

RYTHME: 2 ateliers / Mois / Personne

Piloter, Communiquer, Coordonner
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