Planning 2014/2015

Pour toute information et inscription,
contactez-nous au 0 825 74 17 81*
Allez sur notre site internet : www.elecio.fr/workshops

*(15 cts / minute)

STRATEGIE

23 septembre
WS1 PME, ETI : quelle stratégie d’internationalisation ? 1 jour Jean-Claude TAGGER 13 novembre
11 décembre

: : 7 octobre
B Managerlacrolssance desentreprises tjour  Jean-Pierre GERAULT 10 décembre
technologiques 11 Février
1 jour 15 octobre
WS3 Assurer la croissance dans les BRICS Isabelle DREUILHE 12 Janvier
+2h 10 Février
o , e : : Richard PEYNOT EE T
WS4 Négocier un contrat d’externalisation informatique 1 jour Jean-Pierre MARIACCIA 1?2.‘ ggs;ai::bre
DEVELOPPEMENT COMMERCIAL
WS5 Réussir son développement commercial en Ao Jean-Pierre MARIACCIA ;g .’;‘:“ﬁg:bre
Afrique du Nord et de I’Ouest ! Désir MAKAN 16 :'nars
26 septembre
WS6 Technologies nouvelles pour le marketing mobile 1 jour Norbert SAGNARD 1;?;:1‘(,?2:“3
18 mars
MANAGEMENT
Ws7 Diriger, manager dans les économies émergentes : 2jours Nathalie LOUX 22-23 décembre
Afrique du Nord, Europe de I’Est, Russie, Brésil Vargha MOAYED 19-20 février
wss Plateformes Web de mise en relation et 1 jour Jean-Noél BERENGER 14 octobre
d’intermédiation RH +1h Jean-Pierre MARIACCIA 15 janvier
Recruter, rémunérer, fidéliser les talents dans la . = 17 novembre
wso zone Afrique du Nord, Moyen-Orient 1iour Jean-Pierre MARIACCIA | 43 eyrier
EFFICACITE PROFESSIONELLE
. i i i L . 2-3 octobre
Négocier a l'international : conduire une négociation Michel RUDNIANSKI 18-19 décembre

WS10

2Iours  jean-Pierre MARIACCIA  22-23 janvier

stratégique dans un contexte multiculturel
23-24 mars

) 16-17 octobre
WS11 Manager les risques interculturels 2 jours Nathalie LOUX 20-21 novembre
29-30 janvier

0825 74 17 81 (15cts/minute)
Workshop2014-15@elecio.fr

+33 (0)1 45 89 30 21 +33 (0) 978237522 (non surtaxé)

Elecio Consulting
41, rue Barrault
75013 Paris
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